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LA META ESTA EN
EL CAMINO

Andrés Sabater
Presidente de APEME
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PAPA, ;POR QUE
SOMOS DE
APEME?

Naixo Ivorra
Secretario General de APEME

Permi’ronme la licencia: Corria el ano 2.000 cuan-
do un Aflético de Madrid en Segunda division, se
ayudaba en este lema para levantar el dnimo de
su dlicaida aficion y apelar al sentimiento para ex-
plicar lo inexplicable: el hecho de ver a todo un
TOP pululando por los campos de segunda division.
sHabéis visto el nuevo anuncio de Amazon? Os lo
recomiendo, la empresa que representa la “deshu-
manizacion” mds extrema en el comercio minorista,
apela en su nueva campana publicitaria televisiva
al componente social y personal de la marca, refor-
zando la idea de que detrds de cada transaccién
on line, hay un Sentimiento

Apelar al sentimiento, al corazén, mueve montanas,
los ejemplo actuales e histéricos son variados y de
distinta naturaleza, pero en todos siempre coexiste
un componente de corazdn ganas y orgullo, que
revuelve situaciones y justifica como la carencia de
lo anterior provoca estrepitosos fracasos. Hablo de
componente, no de exclusividad, el corazén, por
ejemplo sin ofros muchos factores provoca un resul-
tado gaseoso, y al contrario, de nada sirve un pro-
yecto faradnico bien desarrollado y calculado al
milimetro, sino hay detrds personas que se abrazan
a una idea o visidén y se alinean para conseguirla.

Y lo digo ahora, que estamos inmersos en la épo-
ca de la digitalizaciéon, automatismo e inteligencia
artificial, y donde parece que lo humano, queda o
va a guedar a un segundo plano. Sentimos los efec-
tos de la fransicion a una nueva época, donde los

cambios constantes de paradigmas provocan una
sensacion de vivir en un ecosistema absolutamente
inestable. Hoy fodo es copiable, los servicios los pro-
ductos estdin muy préoximos a entrar en el nivel coste
marginal= 0 y el concepto de ventaja competitiva
a gquedado fotalmente desfasado.

:Donde queda ahora el sentimiento, la fuerza del
componente humano? Aunque suene retorcido,
para mi queda en el centro. Nos formamos a to-
dos los niveles, hacemos esfuerzos por adaptarnos
a nuevos entornos, evolucionamos pero cuidado....
SOmMos personas, y por mucho que se empenen al-
gunos no vamos a desaparecer. 3Qué marcard la
diferencia?

[l Las Personas que aplicando la creatividad sean
capaces de sacar el mdximo partido a su desarrollo.
U Las personas, que tengan una vision y sean capa-
ces de transmitir y persuadir.

[l Las personas, flexibles capaces de adaptarse y
crecer con los cambios.

[ Las personas, que sepan sacar el mdximo rendi-
miento del resto de personas de su organizacion

[l Las personas, las personas y las personas....

La digitalizacién es medio no el fin y actualmente el
concepto suena como un mantra de cambio conti-
nuo y evolucidn necesaria, no lo dudo pero os invito
a qgue sistemdticamente en su aplicacién utilicéis el
mantra del “sentimiento” que no por antfiguo, resulta
muy eficiente y de rabiosa actualidad.

apeme Conecta I 4



MEJORANDO LA DIGITALIZACION
Mi.apeme, Iona F

[ 065 922 AAT

J‘ apeme

Tramitaciones

)

actualidad

”
Documentacion

Servicios

i cuenta

Wi empresa

ones ON LINE

jtaci 0 &
Tr?:i‘l‘l:ilalaciunes etécticas B.T‘ (

Notificaciones
Mis Gestiones

: mentos
st AW AR
5 ‘===‘l“ = R mmu A=
Mi usuario = EmEEEEN

fenie energid

i nera
veras la energid de otra ma

F E E D B A C K

Mi cuenta ‘ Tramitaciones Servi

Mejoramos gracias a fi Gestiones

A la finalizaciéon de cada gestion que realicemos hemos
incluido la valoracion de la misma.

Por favor, ayude a APEME, queremaos co

¢Nos ayudas a hacerlo mejor?
Esperamos vuestras opiniones.

P R O F E SI ONALI D AD

Vivimos en una época donde la digitalizacion hace cada vez mas dificil des-
tacar el valor diferencial de un producto o servicio. Nuestro valor diferencial
tiene que residir en la “Profesionalidad”, esto no se puede copiar.

Desde ya, cuando tramites un Certins, recibirds el Cerlificado de Garantia.

Por eso desde APEME te lo ponemos muy fdacil.

Tienes la posibilidad de adherirte a una pdliza colectiva de Responsabilidad
Civil, con coberturas y condiciones Unicas en el mercado.
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la asociacion

rivada Asociados

M | S G E ST I O N E S

Este ano hemos invertido en nuestra relacion, para que sea mds cercana,
disponible y transparente.

Ahora las gestiones que realizamos quedan todas registradas para nues-
tras empresas asociadas, con todas las notificaciones y documentacion
relacionada disponibles para su consulta y descarga en cualquier mo-
mento.

cios ‘ Documentacién ‘ Actualidad ‘

E LA ATENCION RECIBIDA

nocer su opinién: ;Como diria que ha sido la resolucion de la gestion? *

Buena

I. Recibimos tu documentacidn.
Tramitamos tu Certins.

2. Recibes la tramitacién de la ges-
tion por correo electronico.

3. Descargas el Certins tramitado
y el Certificado de Garantia desde
los enlaces del correo.

4. Entregas a tu cliente. Anadiendo
valor a tu servicio.
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TRANSMITIMOS NUESTRA PROFESIONALIDAD

..........

.........

//////////\ W

/) — ————

TRANSMITIENDO PROFESIONALIDAD, GARANTIA, UNIDAD,
REPRESENTATIVIDAD, COLABORACION: #SomosAPEME

ORMAZABAL
velatia




la asociacidn CAMPUS APEME

PLANIFICAR DESEMPENAR ACERCAR

Autoconsumo Denia

’ Benidorm
Vehiculo Alcoy

Electrico Elda

Mercado
Villena

Alicante
Elche
Torrevieja
Orihvela

Asociados Campus APEME Domotica

Digitalizacion
Gestion

empresarial

/Vaes’tro nuevo ,b/an formative

campus

apeme

@ P4 JULIO RAMON ROMAN JUAN JOSE GONZALEZ
‘ agrupaCIo Tel. 611 602 365 Tel. 628 626 312
Assurances du Crédit Mutuel sucalicante@agrupacio.es sucdenia@agrupacio.es

U seguro médiico, seq, Sonrisas aseguradas para toda |

DENTALMEDIC

Un seguro bucodental de alta calidad con
cobertura en toda Espana

A partir de 8,50€/mes -
por asegurado v
*Todos los actos para nifios sin coste! - P

Inférmate de las condiciones de las promociones en tu oficina mas cercana

N tus necesidades

PLUSMEDIC
El seguro de salud mas completo. Todas las visitas,
especialistas y hospitales sin esperas ni tramites

iSIN COPAGO!
Desde 48 €/mes*

*Precio hasta el 01/01/2020. A partir del 01/01/2020 sera de 49,46€

/
"

¢
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ENCUENTRO APEME + FP

| Encuentro

Apeme
+ FP 20190

EI | Encuentro APEME-FP 2019" se celebrd
27 de noviembre en las innovadoras ins-
talaciones de ULab Alicante. Una jornada
de reflexion organizada por esta Asocia-
ciony donde, de una forma distendida, se

AN

ACUENTRO APEME-+FP 2019 AN

a FP apostara por
modelo basado en la
flexibilidad y el empl

»El I Encuentro APEME+FP 2019 aborda el futuro de la formacion profesional reuniendo a empre
de montajes eléctricos y telecomunicaciones, responsables publicos y directores de centros de Al

Rar]

jue se ent ycémo
la Formacion Profesional (FP)
puede ayudar a conseguirlos.

9 I apeme Conecta

enumeraron los puntos en comun vy siner-
gias existentes entre todos los actores que
intervienen en nuestro sector: Administro-
cion, Institutos de FP y Empresarios.

El cambio de paradigma y modelo de
negocio, urge una mejora de comuni-
cacion, entre los agentes formativos y las
empresas. APEME a través de este Foro,
quiere ser el catalizador en la provincia
de Alicante de esta necesaria comunica-
cion.

Queremos mediante estas actuaciones,
ahondar en la ya existente colaboracion
con los Institutos FP de la Provincia y fo-
mentar encuentros que se conviertan en
herramientas que humildemente pero de
manera efectiva, sirvan para mejorar el
proceso de sincronizacion necesario en-
tre todos estos agentes complementarios.



Distribuimos
eficiencia.

Distribuimos

° z
vanguardia gt
° ;;;F
Zees
¥ r’(.
f’(:ﬂ
La escasez de recursos naturales 'y E':ﬂ
energéticos es cada vez mayor. :;r
Nuestra respuesta es la eficiencia y (;5
optimizacién de energia. ;rr'
=i
re!

Innovacion, materiales con garantia =

y estrategia al servicio del desarrollo
sostenible. Damos luz al futuro.

L
Anm

Ana

EFICIENCIA ENERGETICA / RENOVABLES

Distribucion profesional de material eléctrico www.peisa.com
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732 asistentes
476 horas
38 actividades
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OGRESO

TECNICAS RITE
Domodtica, climatiza-

cion, Gases refrigerantes,

Reglamento Electrotéc-

nico Baja Tension. Cursos
oficiales KNX.

PREVENCION RIESGOS
LABORALES
Formacién obligatoria
de nuestras empresas
asociadas que lo nece-
sitan, gracias al conve-
nio con OTP Servicio de
Prevencion.

Formacion Profesional

Movilidad eléctrica

GESTION EMPRESARIAL
Optimizar su mini-web
dentro de APEME. Pro-
teccion de Datos. Jubi-

laciéon. Vender por Inter-
net. Talleres de mejora

empresarial.

MOVILIDAD ELECTRICA
Cursos de instalacion de
puntos de recarga para

Vehiculo Eléctrico. Po-
sibilidades de negocio,
legislacion vigente y las
tramitaciones necesarias
para la legalizacion de

estas instalaciones.

la asociacion

FORMACION
PROFESIONAL
Jornadas informativas
por los IES de la provincia
sobre las Competencias
Profesionales dirigidas a
nuestros futuros instala-
dores.

Técnicas RITE (Domética,
climatizacion...)

Gestion empresarial

apeme Conecta I 12



PENSANDO EN TI

Natxo Ivorra Ivorra
natxoivorra@apeme.es
Secretario General

Suni Climent

sunicliment@apeme.es
Contabilidad y Facturacién
Tramitacion de seguros
Tramitaciones de
Telecomunicaciones

ASESORIA TECNICA

Reglamentos. FORMACION

Mari Luz Molina
mariluzmolina@apeme.es
Gestion y Tramitacion ante
los Servicios Territoriales
de Industria y Energia:

Amparo Pujante
amparopujante@apeme.es

Gestion y Tramitacion ante
los Servicios Territoriales de
Industria y Energia de forma

sistema SAUCE presencial
Trdmites subcontratacion
—
%3
SEGUROS COLECTIVOS :
GESTIONES Y
TRAMITACIONES

Normativas.

Cursos, jornadas técnicas.
FISCAL, I.’ABORAL Y
JURIDICA
IAE, IRPF, IVA, Modalida-
des de empresa.
Convenios colectivos,
modalidades de
contratacacion laboral,
ayudas y
subvenciones.

Reciclaje técnico y em-
presarial.
Colaboraciéon con los IES
de la provincia.
Prevencion de Riesgos
Laborales.

Venta de libros y
reglamentos.

Determinacion y
cdlculo del coste de la
mano de obra
facturable.

Responsabilidad Civil. Industria, de forma pre-

sencian o telemdtica por

Accidentes de los traba- el SAUCE.

jadores segun convenio
Iberdrola Distribucion.

Telecomunicaciones.

Fenie Energia, contrato-
cion de suinistros electrici-
dad y gas.

Determinacion y
cdlculo del coste de la
mano de obra facturable.



Juan F. Miré Escoda
juanmiro@apeme.es
Departamento Técnico

Firma digital
Contratacion Fenie
Tramit. del REA y

Carmen Sanz
cormensonz@opeme.es
Tramitaciones de
Expedientes ante
IBERDROLA Distribucion

raquelsoriano@ap
Departament

IMPULSO A EMPRENDE-
DORES, GESTION EM-
PRESARIAL Y
ESPECIALIZACION

COMUNICACION Y
PUBLICACIONES

WEB: apeme.es
Blog: enapeme.es
Intfranet: mi.apeme.es

Asociado Junior (gran
descuento con los mismos
servicios). ;
Flyers y miniflyers. Revista APEME Conecta.

Carné Profesionl APEME. Tablon de anuncios.
Certificado de Garantia
de Instalacion.

Determinacion y cdlculo
del coste de la mano de
obra facturable.

Ana Nogueroles
ananogueroles@apeme.es
Formacioén y Calidad

Raquel Soriano

Comunicacion

la asociacion

Energia

TPC 965 922 447

%

Qo Reyes Catdlicos, 34.
03003. Alicante

@

®
@

apeme@apeme.es
eme.es

o de www.apeme.es

enapeme.es

mi.apeme.es

PROMOCION Y APOYO
PROFESIONAL CONVENIOS,
DESCUENTOS
TPC, Tarjeta Profesionall COMERCIALES

de la Construccion sector
metal REA, Registro Em-
presas Acreditadas.

Pirncipales entidades
bancarias.
Rentacar y automocion.
Organismos de Control
Autorizados.
Software para instalado-
res.

Agencias de vigjes y
hoteles.
Formacion.
Seguros.
Reciclaje de ldmparas.
Servicio de Prevencion.

Organizacién Ferias, con-
gresos...

Creacioén de firma digital

apeme Conectal 14



_‘¢'_ Agrupar a los instaladores eléctricos y telecomunicaciones de la

provincia de Alicante.

PRINCIPALES
OBJETIVOS

A Portavoz de los intereses de nuestros asociados y mediar entre

'Q‘ ellos en caso de conflicto.

APEME es una organizacion empresarial, integrada

por empresas y profesionales cuyas actividades se

centran basicamente en las instalaciones eléctricas y las
telecomunicaciones, libre e independiente de los poderes
publicos, sin animo de lucro, que goza de personalidad juridica
y plena capacidad para obrar en la defensa de los intereses de
sus miembros y que tiene como fundamentos el fomento de
economia mas fuerte a través de los servicios de calidad que
sus integrantes proporcionan todos los sectores productivos y a
la poblacion en general.

Gracias al deseo y el esfuerzo de nuestros profesionales y
empresarios, nuestro entorno puede acceder a una gama
flexible de servicios a precios competitivos lo que ayuda a
mantener un nivel asequible de los servicios eléctricos y las
telecomunicaciones.

Durante mas de 40 anos, APEME se ha enfrentado a los
retos impuestos por el siempre cambiante mundo del sector
eléctrico. APEME ha alcanzado una reputacion a nivel nacional

_~¢'_ Defender nuestros intereses ante Organismos Publicos o privados
‘¢ relacionados con nuestra actividad.

L] . . . .
-:Q:- Promocionar la imagen del colectivo de empresas asociadas.

+700
EMPRESAS

ASOCIADAS

como asociacion independiente de primer orden entre los
empresarios y profesionales eléctricos y de telecomunicaciones
en Espana, trabajando sin descanso para establecer un

entorno de libre competencia basada en la calidad y méritos
profesionales.

Con mas de 700 empresas miembros en Alicante, APEME se
constituye en la voz y representacion ante las Administraciones
Publicas y otros organismos de las politicas que afectan a

sus miembros. APEME intenta promover el crecimiento de la
economia de Espana a través de mano de obra cualificada y
profesional y bajo el principio de la libre empresa.

Miembro de: FIECOV, Federacion de Asociaciones
Empresariales de Instalaciones Eléctricas de la Comunidad
Valenciana. FENIE, Federacion Nacional de Empresarios de
Instalaciones Eléctricas y Telecomunicaciones de Espana.
APEME es cofundadora y asociacion delegada en la provincia de
Alicante de FENIE ENERGIA, la comercializadora de energia de
los instaladores.

SOCIOS COLABORADORES

== ELECTROSTOCKS @ CIRCUTOR ‘}

EFAPEL
JF= Fuiji Electric

Innovating Energy Technology

FERMAX

Schpeider

15 I apeme Conecta

fenie energia

THREELINE /Z7

simon )

@ LEDVANCE

Lucero

de Levante

dme
9Sabadell
L1legrand’

C

Material Eléctrica
Climatizacion
y Fontaneria.

ELECTRO
IDELGLA

suministros eléctricos

novelec

EL VALOR DEL SERVICIO

Siempre,

conti

1978-2018

(]

grupopeisa

o.



Lucero

de Levante

Desde 1963 ayuddndote

a generar negocio

INDUSTRIA SOLUCIONES

i CABLES MATERIAL ELECTRICO PARA VIVIENDA
ILUMINACION CENTROS DE TRANSFORMACION MATERIAL ELECTRICO INDUSTRIAL
) CLIMATIZACION REDES DE VOZ Y DATOS
MEDIA TENSION CUADROS ELECTRICOS CONTROL INDUSTRIAL
ILUMINACION TELECOMUNICACIONES
RENOVABLES INSTRUMENTACION DOMOTICA

]
Camino Viejo de Elche, 3. 03007 Alicante f ¥ in Yo L‘l
- 3

Tel. 965 98 98 98 Fax. 965 11 07 05 L
lucero@lucerodelevante.es lucerodelevante.com Desde 1963
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APEME celebra la primera edicion de CONNECTA

Las empresas de electhricidad y telecomunicaciones de Alicante celebran su gran cita

anual

APEME celebra la primera edicion de Contneda junto a cerca de 400 personas del
sector

I_OS bodegas Francisco Goémez de Villena
han sido el escenario de la primera gran
cita anual para profesionales del sector
eléctrico y de telecomunicaciones de la
provincia de Alicante. El evento Connec-
tal? se ha celebrado como una evolu-
cion de la Asamblea General de Apeme,
asociacion provincial de empresas del
sector, en la que la organizacion ha aglu-
tinado el apartado institucional con acti-
vidades formativas, exposiciones y ocio.

*'{“ % %

=—

uuuuuuuuuu

< )b\«\"

Ante alrededor de quinientas personas del
sector, empresas asociadas, profesiona-
les autbnomos y organizadores, la jorna-
da fue desde primera hora de la manana
una sucesion de actos de distinta indole.
A primera hora, tras la llegada de |los au-
tobuses desde diversos puntos de la pro-
vincia y la acreditacion de los asistentes,
se ha procedido a la Asamblea General
de 2019: presente, futuro y rendicion de
cuentas de la asociacion de la mano de
Andrés Sabater y Natxo Ivorra, presiden-
te y secretario general de Apeme, entre
otros miembros del Comité Ejecutivo.

Tras esa primera parte institucional y un
descanso para el café que muchas em-
presas y profesionales han aprovechado
como momento networking, el foco ha
pPAsado a una gran zona de exposicion
de estands en la que multitud de empre-
sas han presentado novedades y en el
que la formacién ha tenido un gran pro-
tagonismo.

-

ario;
eeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeee

Connecta1gAPEME

agrupacig am ‘ hdell g/ b utor  EF & / ’ Ek
i A !

b
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Ahi, todas las personas asistentes han po-
dido disfrutar de workshops en los que de-
batir y aprender de la mano de expertos
en algunas de las especialidades mas en
boga para el sector: el autoconsumo, la
digitalizacion, el internet de las cosas v,
ademas, el plan formativo que Apeme
va a poner en marcha con su plataforma
Campus.

También los jovenes instaladores de distin-
tos institutos de la provincia de Alicante
han tenido su espacio. En él, han realiza-
do una exhibicion de sus conocimientos
y han podido demostrar que el talento
existe y que los futuros profesionales del
sector llegan sobradamente preparados
a su salto de la etapa formativa al mundo
laboral.

Finalmente, y después de una comida de
union aderezada con el sorteo de multi-
tud de regalos, los asistentes han podido
disfrutar del entorno con una visita guia-
da por las bodegas, conociendo en deta-

P.l. Cotes Baixes, ¢/ B, nro. 2
T_965521078
ELDA-PETRER P.I. Salinetas, ¢/ L’Arenal, 13

03610 PETRER
T_96 695 26 77

Partida Madrigueres Sud, 64 nave E
03804 ALCOI 03700 DENIA
T_9657816 28

ALICANTE  Ctra. Ocafa, nro. 63
03114 ALICANTE
T_96 6111110

la asociacion

lle el proceso de vinificacion y poniendo el
broche perfecto a una jornada concebida
como una cita de referencia en el sector
eléctrico y de telecomunicaciones dlican-
tino.

a IT vungurrdju inventando
e la techologia. el futuro.

Siempre
pensando
en ti.

UBICACION
GEOGRAFICA
DELEGACIONES

AME
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N

EI viernes, 5 de julio, tuvo lugar la Cena
Anual de Asociados de APEME en la que
todos los integrantes del Sector Eléctrico
y de las Telecomunicaciones de la pro-
vincia de Alicante se dieron cita en esta
ocasion especial. En ella, contamos con
mas de 300 personas: nuestros Asocia-
dos, representantes de la Administracion
autondmica, comercializadores de ener-
gia, fabricantes, distribuidores de material
electrico, colaboradores y amigos.

Una vez finalizado el Coctel de bienve-
nida, con musica en directo y Photocall
incluidos, comenzamos la cena de gala,
que contd con varias sorpresas:

- Presentacion del Video corporativo APE-
ME.

- Homenaje a nuestros companeros re-
cién jubilados.

- Homenaje especial a Andrés Galvez, Se-
cretario General de APEME, también jubi-
lado hacia pocos meses.

- Sorteo de vigjes.

Fue una velada de lo mas completa. Un
dia lleno de emociones que hizo de esta
cena anual un dia para recordar.

I yaww. waviu

RO e

EJ‘- apeme

‘Asociacion provincial de empresarios de montajes
eléciricos y telecomunicaciones de Alicante



. Descubre este 2020 _
la tienda on-line
mas rapida

de Electricidad, Fontaneria, Climatizacion y Redes

Descubre este 2020

clickservice

en
www.gruponovelec.com

C i'-’_'l‘\senlice _:. lienda on-line
l" de Novelec




FORMACION CONTRA INTRUSISMO

enapeme.es

Nues’rro sector no escapa a la necesi-
dad generalizada de formacion, al con-
trario necesita un PLUS.

Se habla continuamente del intrusismo,
se habla de una plaga que afecta a los
madrgenes de los hegocios, que infecta la
calidad de los servicios y que repercute
en el bolsillo del verdadero profesional. Se
demanda, como remedio a todos los ma-
les, la accidon de la Administracion para
que regulen formateen y pongan puertas
al campo.

Pero 3bastaria con esto?, con regular con
imponer, sesto es la soluciéon a todo? hon-
radamente creo que no. La clave tiene
que girar en torno al Cliente, al verdadero
JEFE CON MAYUSCULAS al que hace que
nuestros negocios progresen adecuada-
mente. El cliente tiene unas necesidades,

21 I apeme Conecta

ACCESO QR AL ARTICULO
COMPLETO EN NUESTRO BLOG

Natxo lvorra
Secretario General APEME

y nosotros debemos dirigir nuestros esfuer-
zos y recursos (ojo limitados) a satisfacerlas.
Para serrentable y efectivos, necesitamos
conocerlos, segmentarlos y comunicarles
el valor que les podemos aportar.

Estas acciones no conocen de tamano
de empresas, ni de tipos de cliente. TO-
DOS necesitamos conocer, superarnos y
trasmitir, se trata de una lenguaje Unico
con matices, pero Unico. Ademds las tres
son complementarias: de nada nos vale
transmitir si luego no ejecutamos correc-
tamente lo que vendemos-de nada nos
vale tener unos conocimientos técnicos
de primer nivel sino somos capaces de lle-
gar al mercado o al cliente que realmen-
te estd dispuesto a pagar el precio de
nuestro trabajo. Es necesario ser buenos
técnicos, pero ademds debemos saber



llegar al mercado, debemos saber ven-
dernos: “Si tuviera sdlo un ddlar lo invertiria
en publicidad” Henry Ford.

AUN hay gente que cree en el 2.019, que
estos conceptos son improductivos, “que
yo soy muy pequeno”, “que no hay tiem-
po en el dia a dia”, “que el esfuerzo no
le compensa” o “que su cliente lo Unico
que quiere es precio”. Hay mucha gente
técnicamente intachable y con una ex-
periencia de anos, que se preocupa mu-
cho por factores externos, de regulacion y
obvia lo que quiere su JEFE, el directo, o el
potencial que es mucho mdas grave.

La Formacion es una ACTITUD, no es el re-
medio a todo los males, pero es un ejer-
cicio que frabajado y repetido asegura
resultados. La Actitud formativa, es un
estado de mejora continua, de esfuerzo
y de mucho emprendimiento. Las nece-
sidades de nuestros clientes, gracias a
la Digitalizacion son mds cambiantes y
complejas, pero también son mds faciles
de detectar y sobre todo de rentabilizar.
La digitalizacion hay que verla como una

articulos de actualidad

oportunidad para autdnomos y peque-
Nnas empresas, gracias a ella tenemos a
nuestra disposicion, herramientas que nos
permitirdn conocer y satisfacer mejor las
necesidades de nuestros clientes actuales
y futuros. Aprovechar la oportunidad, esta
al alcance de todos, sin excepcion, solo
necesitamos voluntad y mucha constan-
cia. gConoces mejor forma de olvidarse
del intrusismo?

THREELINE

Ofreciendo iluminacién LED y

asesoramiento en todo tipo de
proyectos luminicos desde 2006.

C/ Pulimentadores, 1 - 02640 Almansa (Albacete)
T.967 318 293 - tl@threeline.es
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SI TU NEGOCIO NO ESTA EN INTERNET, NO EXISTE

enapeme.es

Y lo dijo Bill Gates, todo un magnate em-
presarial informatico vy fildntropo estadou-
nidense, cofundador de Microsoft. Esta
frase tan radical, dice mucho por la per-
sona, la temdatica y el grado de acierto
en su prevision. Pero también dice mucho
por su “generalidad”: habla de negocios,
de int ernet, sin excluir a nadie por tama-
no, sector ni facturacion. A nadie se le
deberia de escapar, la importancia vy la
transcendencia de Internet en nuestras
vidas, la velocidad de crecimiento de la
tecnologia vy el ilimitado alcance que
tiene y tendrd en el futuro. Es indiscutible,
que las personas fisicas, juridicas, en de-
finitiva nuestros clientes, han cambiado,
sus dmbitos de buUsqueda, eleccidon y de-
cision de compra. Independientemente
de la "generacion perteneciente”: X, Y,
Z... (Terminologia muy manoseada para
mi gusto), el medio digital aparece de for-
ma decisiva en cualquiera de las fases de
su decision de compra de un producto o
de un servicio. Es muy reiterativo, por suer-
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te cada vez en menor medida, escuchar
en este sector y en otros, que la venta
directa a través de Internet es algo muy
complicado, por fipologia de nuestros ser-
vicios, por tamano de nuestras empresas,
incluso por formacién, vemos complejo
innecesario e improductivo invertir fiem-
po, dinero o recursos en este campo.

A mi juicio, este pensamiento encierra un
error capital. Vuelvo a la frase de nuestro
amigo Bill:" Si tu negocio no estd en inter-
net tu negocio, no existe”, la frase escon-
de una Ultima leccién de primero de mar-

i S P
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keting o ventas como querdis: piensa en el
cliente final. Un negocio, una empresa tie-
ne que estar enfocada al cliente, “no vale”
(como diria mi hijo de 5 anos) desarrollar un
producto o servicio sin contar con el cliente:
sus necesidades y sus hdbitos de compra. Y
siguiendo esta premisa, os pido una Ultima
reflexion:

EL ELECTRICISTA

sPuede mi negocio estar al margen, fuera
excluido, de mundo actual tan digitaliza-
do?

A dia de hoy a duras penas, en el futu-
ro imposible. Yo comparo internet con un
bazar de herramientas extensisimo, donde
hay para todos, donde la entrada es libre,
donde solo falta formarse, asesorarse y de-
cidirse por encontrar el camino que nos
ayude a mantener, crear, desarrollar, multi-
plicar...(lo que queramos) nuestro negocio,
empresa, gran compania etc ...

Transvia | Business

SOLUCIONES
INNOVADORAS

Servicio a empresas
Convenciones
Reuniones
Congresos

C/ San Fernando 5 Alicante
empresas.alc@transviabusiness.com
96 514 39 50
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NO SE CONFORME CON SOLO ILUMINAR

En la actualidad, la iluminacion es una
parte fundamental en los proyectos que
debemos ejecutar, ya sean instalaciones
industriales, comerciales o domésticas.

Lo que movid primero a los usuarios a pa-
sarse masivamente al LED, fue el ahorro
energético y economizar costos bajando
la factura eléctrica.

Ahora ya no sélo debemos pensar en el
LED codmo una tecnologia de bajo con-
sumo, con la que ahorramos energia, vy
conseguimos luminarias modernas y de
diseno.

Con los Ultimos avances, el LED se con-
vierte en la iluminacion que mejor trata el
confort visual y los ciclos de luz naturales
(circulo circadiano).

Existen instalaciones donde la iluminacion
sera solo funcional, iluminando las zonas
de trabajo y zonas de paso. En otras la ilu-
minacion se convierte en la imagen de la
empresa, fachadas y recepciones, y en
otras la iluminacidn es el primer y a veces
principal vendedor, escaparates y exposi-
ciones. Daigual la funcionalidad a la que
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vayan destinadas las luminarias, cualida-
des como un alto indice de reproduccion
cromdtica (CRI>%8, R?, RF95) vy la posibili-
dad de adaptar el tono de luz (2300K a
6000K) a la luz natural de cada horario,
hardn que el usuario reconozca la cali-
dad de los espacios asi iluminados.

Hoy ya contamos con todas las herra-
mientas para ello:

- Leds con un CRI>98, con un espectro
cromatico cercano a La Luz solar.

- Programadores que permiten establecer
regulaciones en los diferentes tonos de
luz de forma automdtica, segun horarios,
adaptdndose a los ciclos de luz natural.

- Organizar la secuencia de escenas que
el cliente nos solicite ¢ pueda necesitar
para distintos eventos...

Las luminarias y sus accesorios actuales,
junto con el profesional de iluminacion,
convertirdn su vivienda 6 empresa en la
mejor version que usted quiera tfransmitir a
sus visitantes 6 clientes.



Ademds, comparado con las anteriores
tecnologias (incandescencia, fluorescen-
cia, etc.), hoy podriamos decir que una
instalacion bien proyectada con Leds
y sus accesorios podria garantizarse sin
mantenimiento mdas de 7 anos, esto era
impensable con las luminarias anteriores a
la generacion LED.

El Led es mucho mdas robusto a la hora de
ser regulado y crear cambios de color 6
tono, bien como elemento de publicidad
6 para crear un mejor y confortable am-
biente de trabajo segun las horas del dia.

Siempre serd importante, en todo fipo
de instalacion, el cuidado a la hora de
disenar y hacer un buen estudio de ilu-
minacion. Hagamos un proyecto inicial,
planifiquemos bien, analizando todas las
necesidades del usuario, de manera que
la instalacion se pueda adaptar a ellas, sin
tener que volver a hacer modificaciones
futuras.

Lo que no debemos tener dudas, es que

Pérez Cloguell, S.L.
NS —

TeL 965282419 S 649937738
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tanto si nuestra instalacion de luminarias
va a ser una herramienta de ventas o sim-
plemente para iluminar espacios, aplicar
la innovacion tecnoldgica serd nuestra
mejor aliada.

En muy poco fiempo, y a precios que nun-
ca antfes se podian haber imaginado se
han conseguido efectos y resultados im-
pensables antes.

Los fabricantes nacionales e internacio-
nales de las nuevas luminarias, asi como
los fabricantes de los sistemas y progra-
mas de regulacion y programacion, estdan
siempre dispuestos a crear cursos de ca-
pacitacion en organizaciones profesiona-
les como APEME.

Las empresas instaladoras que dediquen
parte de su tiempo a dominar estas nue-
vas tecnologias, no tendrdn nunca pro-
blemas, y podrdn afrontar todos los retos
y cambios que las empresas y usuarios nos
van a irdemandando sin duda en las nue-
vas consfrucciones.

LAMEJORGARANTIAPARA ' OLFER
GULACION Y CONTR

The Power Supply Company

DEL LED
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INSTALADOR O FABRICANTE DE PUERTAS AUTOM/

EI informe del Ministerio de Industria, Ener-
giay Turismo de 2017, sobre “Marcado CE
de puertas industriales, comerciales, de
garaje y portones en el marco del Reglo-
mento (UE) N° 305/2011 de Productos de
Construccion Version 7 de junio de 2017”
define la figura del “instalador” como la
de aquella empresa o profesional que re-
cibe el KIT de la puerta de garaje o indus-
trial (con todos los componentes que la
forman: hoja, motor, fotocélulas...) direc-
tamente de un fabricante original con las
Instrucciones de instalacion, uso y mante-
nimiento, Declaracion de Prestaciones fir-
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mada vy la Efigueta de marcado CE sobre
la puerta, y que Unicamente se limita a
efectuar el montaje de la puerta siguien-
do las instrucciones de instalacion propor-
cionadas por dicho fabricante original.
En este caso la empresa o el profesional
no serd considerado como fabricante,
aungue serd responsable de la correcta
instalacion y montaje conforme a las ins-
frucciones del fabricante y de transmitir
el marcado CE, la Declaraciéon de Presta-
ciones y las instrucciones de instalacion,
uso y seguridad del fabricante original al
usuario final.




\TICAS

:Por qué es asi?

Los términos de “fabricante” e “instala-
dor” generan gran confusion en el sector
de puertas de garaje e industriales y es
muy importante que las empresas y pro-
fesionales conozcan la diferencia y la res-
ponsabilidad que asumen en ambos ca-
s0s. Es muy complicado que una empresa
o profesional del sector de las puertas no
adquiera la figura de “fabricante” cuan-
do motoriza, instala una puerta nueva o
adecua una puerta existente a normati-
va. Segun establece la normativa euro-
pea, no es suficiente que cada uno de
los elementos instalados dispongan de su
correspondiente marcado CE, siendo ne-
cesario el marcado CE de la puerta en su
conjunto emitido por el fabricante.

De acuerdo con ello una empresa o pro-
fesional se convierte en “fabricante” en el
momento que adquiere alguno o todos
los componentes que forman una puerta
y procede a su ensamblaje e instalacion
final. Siuna empresa no fabricay adquiere

www.conalux.ca
Pol. Ind. Virgen de la Sal
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la puerta manual con o sin marcado CE,
y ademds adquiere de otro proveedor los
automatismos con marcado CE (motor,
fotocélulas, mandos), esta empresa ad-
quiere la figura del “fabricante” y debe
proceder al marcado CE de dicha puer-
ta. Asi, deberd aportar al propietario de
la puerta la documentacion obligatoria
con sus datos: Manual de instalacioén, uso
y mantenimiento, la Declaracion CE de
conformidad y el liboro de mantenimiento.

Campana de inspeccion

El Ministerio de Industria, Comercio y Turis-
mo ha lanzado una nueva campana de
inspeccion sobre puertas automdticas de
garaje, comerciales e industriales, dado
el alto grado de incumplimiento de la an-
terior campana, en la que el 21% de las
puertas inspeccionadas no superaron la
inspeccion y 6 de cada 10 puertas pre-
sentaron defectos graves para la seguri-
dad de las personas.

ANIVERSARIO
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EL MUNDO DEL VIDEO PORTERO ENTRA EN UNA

YO no solo pensamos en albrir una puer-
ta, las nuevas tecnologias, hoy permiten
mucho mads.

Un buen sistema de video portero au-
tomdtico genera seguridad en nuestro
edificio o vivienda unifamiliar, aportard
comodidad a la hora de atender nues-
tras amistades o clientes. Las viviendas u
oficinas no pueden olvidar todas las posi-
bilidades que ofrecen los nuevos porteros
automdticos, donde el diseno se une a las
nuevas aplicaciones.

Con la implantaciéon en nuestras vidas de
los dispositivos moviles, tablets y las apps
a las que nos hemos acostumbrado, el vi-
deo portero también da un paso adelan-
te. Convirtiendose en un dispositivo WIFI, y
por ello en una herramienta todavia mds
Util. No sélo tendremos los monitores o te-
léfonos adecuadamente repartidos por
nuestra vivienda. Podremos también reci-
bir, atender y visualizar las llamadas que
hagan a nuestra placa WIFI AUTAFREE
desde cualquiera de los moviles o tablets
que existan en la vivienda o empresa.

Tan Utiles son estas aplicaciones, en vivien-
das, donde el propietario podrd atender
las llamadas, o simular presencia (tan im-
portante esto para la seguridad) estando
de vigje. Como en una empresq, poder
gestionar la recepcion de clientes, esté
donde esté el personal encargado de ese
cometido. Aumentamos a la vez |la segu-
ridad y el confort.

Ademds del WIFI, el video portero apro-
vecha las nuevas pantallas extrafinas, y
la microelectronica, para crear monitores
mds pequenos, de gran diseno, minimalis-
tas, como por ejemplo el NEOS de AUTA,
que por su estética y diseno se adapta a
cualquier tipo de ambiente y decoracion.

Estos nuevos monitores, permiten larecep-
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cion de llamadas tanto en funcidn manos
libres, tan demandada por los jovenes
usuarios, por su modernidad y comodi-
dad, o con el fradicional mango de telé-
fono, que permitird el secreto de llamado
en las empresas o viviendas que lo requie-
ran, como una mejor audicion, para las
personas mayores. Este sistema dual, don-
de podemos elegir aleatoriamente tanto
el manos libres como el mango, hard que
no existan usuarios descontentos.

Las empresas espanolas llevan mdas de 50
anos de experiencia como fabricantes
de portero automdatico, video portero y
confrol de accesos.

Estamos considerados uno de los paises
europeos mdAs importantes en este sector,
presentes en mds de 40 paises donde la
marca Espana es sindnimo de tecnologia
y Fiabilidad.

El empeno de las empresas que nos dedi-
camos al portero y video portero: La co-
modidad vy la seguridad de lo que consi-
deramos mds importante, las personas.
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CLAVES DEL NUEVO AUTOCONSUMO
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En apenas medio ano se han publicado
dos disposiciones legislativas que se com-
plementan y que han modifican sustan-
cialmente las posibilidades que nos ofre-
ce el autoconsumo. Se ha derogado casi
en su totalidad el RD 900/2015 que esta-
blecia el impuesto al sol y fijaba limitacio-
nes técnicas y complejidad administrativa
que hacia muy dificil la legalizacién de
estas instalaciones. El nuevo real decreto
244/2019 desarrolla una nueva regulacion
de las condiciones administrativas, técni-
cas y econdmicas del autoconsumo de
energia eléctrica mucho mas favorables
para el mismo.

Resaltamos alguna de los claves de esta
disposicion

. Qué se entiende por autocon-
sumo?

Llomamos autoconsumo al hecho de
consumir la energia generada de mane-
ra directa en una instalacion que ya tiene
consumo eléctrico para asi poder dismi-
nuir el importe de la factura eléctrica. El
autoconsumo no son las instalaciones ais-
ladas de la red que se autoabastecen de
energia nilas que se dedican a produciry
vender la energia generada.

Existen dos modalidades de Autoconsu-
mo:

. Autoconsumo sin excedentes. Estas
instalaciones necesitardn un equipo an-
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tivertido que garantiza que no se vierte
energia a la red. Su tramitacion adminis-
trativa es muy sencilla y estd regulada por
el reglamento de baja tensidn. No precisa
disponer de contador para la generacion
de energia ni solicitar punto de conexion
a la distribuidora.

. Autoconsumo con excedentes. es-
tas instalaciones pueden volcar a la red
eléctrica la energia que producen y que
no puede consumir en algunos momen-
tos. Aqui encontramos dos grupos :

1. Modalidad con excedentes aco-
gidos a compensacion simplificada. La
comercializadora eléctrica compensard
en nuestra factura eléctrica la energia
vertida a la red, a un precio que deter-
minara en su oferta y asi ahorraremos. No
precisa contador de generacién y hasta
15 kKW no es necesario solicitar punto de
conexion a la distribuidora si se encuentra
en suelo urbanizado que cuente con do-
tfaciones y servicios.

2. Modalidad con excedentes no
acogida a compensacion simplificada.
Esta se corresponde con las instalaciones
que vuelcan la energia a la red en régi-
men de venta no de compensacioén. El
precio de la energia que se vierte serd el
que se determine en la legislacion de ins-
talaciones generadoras de electricidad.
En estos casos si puede precisar de con-
tador de generacion.
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¢Es esto Balance Neto?

No, en este sistema la compensacion no
se realiza vatio a vatio, es una compensa-
cidn econdmica por vatio vertido que se
descontard de la factura eléctrica. El pre-
cio a descontar depende de la oferta de
la comercializadora y la compensacion
podrd llegar hasta el 100% de la energia
consumida por el usuario en un mes. Nun-
ca podrd producir una factura negativa
ni fan siquiera descontar el exceso de
energia no compensada del importe del
término de potencia. Es de esperar que
en breve las comercializadoras de ener-
gia lancen sus ofertas para captar a los
clientes de autoconsumo o generen nue-
vos productos en los que la financiacion
de la instalacién de autoconsumo este
presente.

¢{Qué moddalidad de autocon-
sumo es mds ventajosa?

Esto dependerd de la tipologia de instala-
cion que tengamos, de cdmo consuma-
mos la energia y del coste de los tramites
de legalizacién. En principio para insta-
laciones pequenas en viviendas lo que
parece mads interesante es el autoconsu-
Mo con compensacion de excedentes al
no precisar el elemento de antivertido y
asi abaratar la instalacion, o bien sin ex-
cedentes que precisard del elemento
de antivertido. La diferencia estard en la
complejidad del proceso de legalizacion
de la instalacion. El autoconsumo sin ex-
cedentes podemos legalizarlo ya sin mds
complicacion, en el caso de excedentes
estamos a la espera del procedimiento
administrativo que se establezca que es-
peramos sea rdpido. La complejidad ad-
ministrativa con el coste asociado serd el
que determinara finalmente que tipo de
opcidén de autoconsumo sea el mds de-
mandado.
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Autoconsumo compartido y en
proximidad

En este real decreto se habla de autocon-
sumo compartido y en proximidad que
van a ser dos figuras que generaran mu-
chas posibilidades de instalacion.

En una comunidad de vecinos se podrd
realizar una instalacion colectiva de au-
toconsumo y que todos los vecinos se
beneficien del ahorro obtenido en la ins-
talacién. El reparto de la produccion fo-
tovoltaica y los ahorros que se generen
podrd ser decidido entre los propietarios
en funcion de los porcentajes de partici-
pacion.

El real decreto también permite que un
consumidor pueda aprovechar los exce-
dentes de su vecino si no estd consumien-
do su parte proporcional de energia. Tam-
bién permite realizar autoconsumo tanto
con instalaciones de generacion situadas
en la misma ubicacidn como en otras ubi-
cadas en las proximidades siempre que se
cumplan unos requisitos minimos. Se po-
dran instalar placas fotovoltaicas en edi-
ficios contiguos que tengan mejor orien-
tacion siempre que haya acuerdo entre
las partes.
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¢ QUE NOS DICE EL REAL DECRETO DE AUTOCONSL
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EI mes de abril de este ano se publicd en
el BOE el Real Decreto por el que se re-
gulan las condiciones del autoconsumo
eléctrico desde un punto de vista técni-
co, econdmico y administrativo. Accede
al texto del Real Decreto 244/2019.

Es de todos sabido que el conocido como
“impuesto al sol” fue derogado en octu-
bre de 2018 y que el RD 224/2019 estd
pendiente de desarrollar una serie de
puntos en los que colabora el IDAE que
ha elaborado una propuesta preliminar
sobre la posible tramitacion administrati-
va de estas instalaciones.

Puntos clave de la disposicion que regula
el autoconsumo eléctrico.

* Se eliminan ciertas trabas técnicas y ad-
ministrativas. No es necesario un segundo
contador de generacién en zona acce-
sible en instalaciones de autoconsumo
individual. En zonas urbanas potencias in-
feriores a 15 kW no se precisa solicitar el
punto de acceso y conexion a la compa-
nia distribuidora. Las instalaciones inferio-
res a 10 kW no precisan proyecto técnico.
* La potencia de la instalacion de auto-
consumo puede ser superior a la potencia
contratada con la compania comerciali-
zadora. El valor de la potencia viene de-
termina por la nominal del inversor, no por
la potencia pico de placas fotovoltaicas.
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* Se abre la
compensa-
cion de exce-
dentes, que
no balance
neto, es de-
cir, se puede
percibir  una
compensa-
cion econdmi-
ca por la ener-
gia generada
y no consumida instantdneamente en la
instalacion. Tener en cuenta que el valor
de la energia a compensar serd similar al
del mercado de generacioén. Hasta aho-
ra para obtener una compensacion por
esta energia excedentaria habia que
constituirse como productor de energia y
esto obliga a trédmites largos, engorrosos y
con obligaciones fiscales.

* Se aprueba el autoconsumo colectivo y
la posibilidad de que varios consumidores
pueden agruparse en una misma planta
de generacion. Esto permite que comu-
nidades de vecinos y en poligonos indus-
triales se agrupen para consumir entre to-
dos lo energia producida en una planta
de su propiedad. Esto daria posibilidad de
ejecutar instalaciones mds econdmicas
para satisfacer el consumo eléctrico. Este
es tfodo un campo por explotar y desarro-
llar reglamentariomente.
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TIPOS DE INSTALACIONES DE AUTOCONSUMO

()

Interconectado con o sin baterias Instalaciones Aisladas Bombeo Solar

Lleva la energia a cualquier parte

Produce tu propia energia Garantiza la viabilidad de tu explotacion
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e .
l ngr )
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Contoder Contador  Redde dstriucion - o Controlador  jnygrsor
de goncrucién dstibuidora

Consumidor ' ‘ L c idor
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Consumidor SectonAyieola Duptelon d udad

Doméstico Empresas  Industial  Ganadero

Deméstico Empresas  Industial  Ganadero
Baterias Todo fipo de chentes sin accemo ala red de disirbucn.

APEME te ayuda a legalizar las instalaciones fotovoltaicas.
Es tu oportunidad.

* Da la posibilidad de instalar placas foto-
voltaicas en edificios cercanos que estén
mejor orientados al sol y por tanto puedan
generar mdAs energia, siempre que exista
acuerdo entre ellos.

Este decreto es un paso adelante en el
proceso transicion energética. Desde un
puesto de vista social las renovables pue-
den tener un peso cada vez mayor en el
mix energético nacional, mientras que

SRESPONDER LAS
LLAMADAS DEL
VIDEOPORTERO DESDE
EL MOVIL CUANDO NO-
ESTAS EN CASA?

) X

FERMAX

CONNECTIVITY FOR ALL

Si alguien llama a tu casa, podras responder
aunque no estés. Y asl, tu casa nunca parecera
que esta vacia.

Silo plensas un poco, encontraras mil razones
para quererlos.

desde una perspectiva individual la fac-
tura eléctrica de las empresas y hogares
que apuesten por el autoconsumo puede
obtener una reduccioén interesante en su
factura eléctrica.

En APEME estamos en disposicidon de apo-
yar a las empresas asociadas para legali-
zar las instalaciones de autoconsumo que
ejecuten, tanto con excedentes como sin
ellos.

V=0

i www.fermax.com

= =
ol = 3
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RESINTONIZACION DE CANALES TV: 5G

ACCESO QR AL

enapeme.es

Los medios de comunicaciéon se estdn
haciendo eco de las ventajas que incor-
pora la tecnologia del 5G y de las posibili-
dades que se abren en todos los sectores
de nuestra vida cotidiana, salud, movili-
dad, administracion, Internet de las cosas
(lot), etc. Ademds ya estdn apareciendo
en el mercado terminales telefénicos que
incorporan esa tecnologia que parece
qgue venga a solucionarnos la vida, aun-
que sin lugar a dudas nos la facilitara en
un plazo de fiempo muy corto.

ARTICULO
COMPLETO EN NUESTRO BLOG

Juan Mird
Asesor Técnico APEME
Ingeniero Técnico Eléctrico

Nuevo Plan Técnico de TDT

Frente a todas estas maravillas que se
prometen nos encontramos con que en
Espana, no estd implementada esa tec-
nologia en nuestras redes de telecomuni-
caciones y tenemos un plazo que termi-
na el 30 de junio de 2020. Hay cosas por
hacer antes de iniciar su implantacion,
de ahi que el gobierno este publicando
una serie de disposiciones para distribuir
el espectro radioeléctrico y facilitar la
transicion de tecnologia. RD 391/2019.
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Para que Espana esté preparada para
recibir la nueva tecnologia 5G debe de
quedar libre la banda de 700 Mhz, ahora
ocupada por la TDT. Este es un proyecto
de dmbito europeo y el proceso no impli-
card la aparicion ni desaparicion de ca-
nales de felevision, simplemente se des-
plazan de frecuencias y se incorporan
una serie de prestaciones a los equipos
y redes. Este proceso no implicard la ob-
solescencia de televisores ni descodifica-
dores TDT actuales aungque en un plazo
corto nos veremos necesitados a actua-
lizarlos.

En la planificacidon europea del espectro
radioeléctrico se reserva la banda entre
los 470 — 690 Mhz hasta 2030 para los ser-
vicios de radiodifusion (Canales del 21 al
48), con lo que a partir de esa fecha po-
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La 2 Teledeporte HD  Paramount MNetwork Neox
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La 1HD Antena 3 HD
La 2HD La Sexta HD
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damos tener nuevos cambios de canales
de TV.

Recordemos que en el ano 2014 se apro-
b6 un Plan técnico nacional de television
terrestre digital que reordeno el espec-
tro, nacioé el primer dividendo digital. Este
ano se publica un nuevo plan técnico
que lo distribuye de nuevo y asi apare-
ce el segundo dividendo digital. Esto su-
pone que como en el primer dividendo
hay que volver a resintonizar los canales
de television con los costes y problemas
que esto conlleva. Con el fin de facilitar
la transicidon y minimizar el impacto, du-
rante un tiempo las cadenas de television
emitirdn simultdneamente a través de las
nuevas frecuencias y de las antiguas (a
esto se denomina simulcast), antes de
proceder al apagado definitivo.

¢respafia.
L 54

espaiis.

1R3ICE | 9

ATLLIERIES

MEGA rﬁ
'.& e
(74 |
1R3CE A
Telecinco Boing Be Mad HD Canales
Cuatro Energy AtresSeries HD autonémicos
FDF Mega Real Madrid TW HD
Divinity Trece Ten

Telecince HD
Cuatro HD
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www.electroidella.com

ELECTRO
IDELLA

suministros eléctricos

Energia para

tu negocio.
e

A PETRER R info@electroidella.com
| N ZA PRESBITERO CONRADO POVEDA, 8 - 965376111

M ; A ALICANTE info.alc@electroidella.com
J F AVENIDA DE NEPTUNO, 10 - 965109220

D E N I A delegacion.denia@electroidella.com
: ] O PTDA. MADRIGUERES SUD, SECTOR 9, B-10 - 966430892
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Ayudas a las comunidades de
vecinos

El Gobierno ha aprobado una partida
presupuestaria de 150 M€ para subven-
cionar el proceso de implementacion de
la red 5G en las comunidades de veci-
Nos, nunca en viviendas unifamiliares. Los
importes totales de la ayuda econdmica
variardn entre 104,3 € y 677,95 €, en fun-
cidn de la infraestructura previamente
instalada, tal como ya se informo.

La disposicion legislativa que lo regula,
ha sido publicada RD 392/2019 pero no el
procedimiento para solicitar estar ayudas
gue aun no lo ha sido. Se sabe que serd
gestionado por la Entidad Publica Em-
presarial Red.es y las comunicaciones se
realizaran obligatoriamente por medios
electrénicos, por lo que es muy probable-
mente que las comunidades, o el insta-
lador de telecomunicaciones, precisen
disponer de firma digital.

Actualizacion de instalaciones

Estas ayudas estardn disponibles para las
instalaciones que se adapten antes del
30 de septiembre de 2020 y deberdn de
ser realizadas por empresas inscritas en el
Registro de empresas instaladoras de te-
lecomunicaciones en los fipos “"A” y “F".
El procedimiento administrativo para la
adaptacion de instalaciones se hard de
forma similar al del primer dividendo di-
gital.

Se tomard como norma técnica el ane-
xo | del RD 346/2011 que regula la cap-
tacion, adaptacion y distribucion de se-
Nnales de radiodifusion sonora y television,
procedentes de emisiones terrestres y de
satélite. Se deberd de entregar al usua-
rio la relacion de trabajos a realizar y el
listado de elementos a incorporar y para
eliminar, junto al presupuesto de la ejecu-
cion.

Wiser

Tu llave a la vivienda inteligente

LifelsOn | Schneider
@Elect ric
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Finalizados los frabajos se entregard un
Boletin de Telecomunicaciones segun
modelo normalizado.

Los ciudadanos pueden consultar fodas
sus dudas sobre este temala en la pdgina
web http://www.televisiondigital.es en
el teléfono 901 20 10 04 y en la linea de
atencion telefénica gratuita 910 889 881.

Nuevos televisores

Todos los aparatos receptores de televi-
sion digital terrestre, que se pongan en el
mercado espanol a partir del 22 de mar-
zo0 deberdn de contar con una serie de
especificaciones:

. Ademds de estar preparados para
sintonizar las emisiones de television di-

gital terrestre, deberdn incorporar el sin-
tonizador para las emisiones en alta de-
finicion. Asimismo, deberdn incorporar la
capacidad de recibir emisiones con la
tecnologia DVB-T2.

* Los aparatos receptores de 40 pulga-
das o mads, deben incorporar el sintfoniza-
dor para las emisiones en ultraalta defini-
cion y capacidad de conexiéon a banda
ancha.

* En relacion a los servicios interactivos,
los aparatos receptores de television di-
gital terrestre de 24 pulgadas o mds, que
dispongan de conexidon a banda ancha,
deberdn ser compatibles con la norma
europea ETSI TS 102 796] v1.4.1 (o poste-
rior) Hybrid Broadcast Broadband TV -
HbbTV, implementando la especificacion
HbbTV 2.0.1 o posterior.

CORREDURIA COLABORADORA DE-APEME

©

CONSULTORES
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Déspreocipate de las

 Subidas de laluz

Ahora si
es momento de apostar por

e Autoconsumo

‘ - l Un nuevo modelo energético es posible, desde Fenie Energia
impulsamos nuevos tipos de produccién y consumo de energia.

& Asesoramiento personalizodo
de tu agente energético . . L.,
T, Se simplifica la legalizacion
especifico para
cado Inslalacién

El autoconsumo

N\ : '4
& Posibilidad de financiacién = O s compartido ya es posib!e
" 4 /\
Se ha derogado
el impuesto al sol

Eliminacion del segundo
contador, abaratando costes

fenie energia

Verds la energia de otra manera @
www.fenieenergia.es s, Fe R, ey, e
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Tener un coche
Yy ho tener preocupaciones
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